






Công tác Quan hệ doanh nghiệp với trọng tâm là chương trình Đối tác dài lâu

với 05 chương trình chính, gồm:



Enterprise Relations focuses on the program “Đối tác dài lâu” (Long-term

partnership)with 05 main projects, including:



 Đăng tải thông tin tuyển dụng theo nhu

cầu của doanh nghiệp trên các kênh thông

tin của Nhà trường.

 Hỗ trợ tiếp nhận lý lịch ứng viên, phối hợp

tổ chức phỏng vấn các ứng viên tại Trường

hoặc chuyển thông tin sang doanh nghiệp.

HỢP TÁC TUYỂN DỤNG

Cổng Thông tin Việc làm

jobs.hcmussh.edu.vn

Cộng đồng Sinh viên – Cựu Sinh viên

facebook.com/groups/ussh.vnuhcm.community

LinkedIn

https://www.linkedin.com/company/ussh-vnuhcm



 To post recruitment news in accordance

with the demand of companies on

communication channels of the USSH.

 To assist in receiving CVs from candidates

and cooperating with companies to

conduct interviews at the USSH or transmit

the information to the companies.

COOPERATION ON EMPLOYMENT

USSH Jobs Portal

jobs.hcmussh.edu.vn

Community of USSH Students and Alumni

facebook.com/groups/ussh.vnuhcm.community

LinkedIn

https://www.linkedin.com/company/ussh-vnuhcm



 Hỗ trợ chuyển thông tin đến các

khoa/bộ môn để chọn sinh viên thực tập

theo nhu cầu, đề xuất của doanh nghiệp.

 Tổ chức chương trình tham quan, nghe

đại diện doanh nghiệp thuyết minh về tổ

chức hoạt động, kỹ năng làm việc, giao

tiếp,… nhằm giúp sinh viên có thực tế về

môi trường làm việc doanh nghiệp.

 Chương trình Tham quan doanh nghiệp

(C-Tour) được tổ chức định kỳ hàng tháng.

THAM QUAN DOANH NGHIỆP



 To assist in transmitting information to

faculties so that students can apply for an

internship in accordance with the demand,

suggestion of companies.

 To organize company tours, allowing

students to listen to representatives of

companies talking about the organization,

professional skills, communication skills, etc.

so that students can practically observe the

working environment in those companies.

 The Company tours (C-Tour) is held

monthly.

COMPANY TOURS



 Dựa trên nhu cầu của sinh viên và các

khoa/bộ môn, OCER mời đại diện doanh

nghiệp đối tác, cựu sinh viên, chuyên gia,...

đến trường chia sẻ, tư vấn cho sinh viên.

 Các doanh nghiệp cũng có thể chủ

động đề xuất hợp tác chia sẻ kỹ năng cho

sinh viên, kết hợp với các hoạt động tuyển

dụng nhân sự.

CHIA SẺ KỸ NĂNG NGHỀ NGHIỆP



 According to the demand of students

and faculties, OCER will invite

representatives of business partners, alumni,

experts, etc. to come to the university and

share their experience as well as advice

with the students.

 Enterprises could proactively suggest

collaborating with the university to share

professional skills with the students,

combining with the recruitment process.

PROFESSIONAL SKILLS SHARING



 Gửi thư ngỏ đến các doanh nghiệp để

đề xuất các hạng mục hiến tặng, tài trợ

như: bàn ghế tự học, sách và tài liệu nghiên

cứu, học bổng, sửa chữa, chỉnh trang khuôn

viên trường,…

 Tiếp nhận tài trợ với nguyên tắc: công

khai, minh bạch, sử dụng đúng mục đích và

trân trọng sự đóng góp.

HIẾN TẶNG & TÀI TRỢ

Tài khoản tiếp nhận tài trợ, học bổng
Tên tài khoản

TRUONG DH KHOA HOC XA HOI VA NHAN VAN

Số tài khoản

0911000065702

Ngân hàng

Vietcombank – Chi nhánh Tân Sơn Nhất



 To send open letters to companies in

order to suggest categories for donation and

sponsorship such as desks and chairs, books

and research materials, scholarships,

university refurbishment, etc.

 To receive sponsorship in accordance

with those rules: publicity, transparency,

proper use and respect for contributions.

DONATION & SPONSORSHIP

Account to receive donations and scholarships:
Account name

TRUONG DH KHOA HOC XA HOI VA NHAN VAN

Account number

0911000065702

Bank

Vietcombank – Tan Son Nhat Branch



 Hỗ trợ doanh nghiệp có nhu cầu quảng

bá sản phẩm phù hợp với môi trường

giáo dục.

 Doanh nghiệp tổ chức chương trình

đóng một khoản phí để trường cấp học

bổng cho sinh viên khó khăn.

QUẢNG BÁ SẢN PHẨM



 To support companies to launch

promotional product campaigns at the

university if suitable.

 The companies will pay a fee for those

campaigns as scholarships for

disadvantaged students.

PRODUCT PROMOTION










